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EDITORIAL

rimero lo primero un gran
saludo fraternal a toda la
comunidad inmobiliaria y
afines.

Estamos ya en la cuarta publicacion
de este prestigioso medio de comu-
nicacion del sector inmobiliario ve-
nezolano, La Voz Inmobiliaria Metro-
politana. Y seguimos proyectando
las bondades y oportunidades que
ofrece el sector al cual represento
desde la presidencia de La Camara
Inmobiliaria Metropolitana, CIM.

En las anteriores ediciones de la
Voz Inmobiliaria pudimos destacar
las potencialidades de las jurisdic-
ciones de Chacao y Sucre. En esta
oportunidad nos toca dar una mira-
da al municipio El Hatillo.

En las siguientes entregas de la Voz
Inmobiliaria hablaremos de los mu-
nicipios Baruta y Libertador.

Es un momento de revisién, encuen-

tro y reimpulso a esta bella labor
que desarrollamos todas las perso-
nas que cada dia, con paso firme,
pero sin dilaciones, desarrollamos
las diferentes camaras inmobiliarias
de toda la geografia nacional inscri-
tas en La Cama-

ra Inmobiliaria

Venezolana, CIV.

Por otra parte,

debemos em-

plazar al Estado

en las leyes que

regulan el sector

inmobiliario. Por

lo que tenemos

la necesidad de

cambiar y revi-

sar las Leyes del

Deudor Hipo-

tecario, La Ley de Arrendamiento
Inmobiliario, Ley Contra el Desalo-
jo y la Desocupacion Arbitraria de
Viviendas, la Ley contra la Estafa In-
mobiliaria y la Ley de Arrendamien-
to Comercial.
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Fernando Di Gerénimo
Presidente de la Camara Inmobiliaria Metropolitana

Si no se cambia el articulado de
leyes, las personas no tendran con-
fianza para alquilar los 2 millones de
inmuebles que hay en el mercado
venezolano. Los cuales estan cerra-
dos sin uso y que podrian servir per-

fectamente para nuestros jovenes
entre 25 y 45 afos. Y asi evitar que
se vayan del pais y se queden con
nosotros.

iLa Voz Inmobiliaria siempre en
accién contigo!



Municipio

.

EL HATILLO:

Hablar de El Hatillo, uno de los cinco
municipios de la Gran Caracas, nos
lleva a la imagen de sus casas de an-
tafio y coloridas calles que se alegran
con la visita asidua de turistas na-
cionales e internacionales.

La gran gastronomia, diversa y para
todos los gustos. Su Plaza Bolivar
como centro del todo y la Iglesia del
Hatillo, Santa Rosalia de Palermo,
que es una edificacion antigua que
data del afio 1784, y que se mantiene
en el presente dejando sus aires de
la colonia en la Venezuela del siglo
XXI.

La configuracién de este hermo-
so sitio de montaia la constituyen
ademas del pueblo El Hatillo: El
Calvario, La Lagunita, Alto Hatillo,
La Boyera, Las Marias, Oripoto, Los
Pomelos, Lomas del Sol, El Solar Del
Hatillo, Los Naranjos, Los Geranios.
La Lagunita Country Club, Lomas La
Lagunita, Bosques de La Lagunita,
entre otros.

Y en las comunidades rurales algu-
nas que destacan son: La Union, El
Otro Lado, Corralito, Turgua, La Ho-
yadita, Plan de la Madera, Sabaneta,
La Mata, Caicaguana, La Tiama, El
Pefion de Gavilan, Gavilan, El Hatillo
y Altos del Halcon.

Su Unica parroquia es la de Santa
Rosalia de Palermo. Y tiene una su-
perficie de 81 km?2.

UN MUNICIPIO SEGURO

'ELHATILLO

El movimiento inmobiliario en EI
Hatillo es importante, ya que segun
el alcalde de esa jurisdiccién Elias
Sayegh en declaraciones recientes a
la prensa, asegura que sin el aporte
de la empresa privada, a través de los
impuestos a las activades econémi-
cas de los contribuyentes formales,
seria muy dificil manejarse en la
situacion econdmica actual.

El Hatillo es un municipio mayoritaria-
mente residencial, razén por la cual
las principales actividades econémi-
cas del mismo estan relacionadas
con el comercio, bien sea en el Casco
Histdérico del pueblo de El Hatillo (con
una importante actividad turistica), o
en los diferentes centros comerciales
(Paseo El Hatillo, Terraza, Lomas de
La Lagunita, La Boyera, Los Geranios,
Galerias Los Naranjos, entre otros.

Las viviendas se pueden
ubicar en un valor estimado
empezando los US$15.000,00.

Y en zonas montafosas se
pueden ubicar terrenos desde
US$ 5.000,00.

Segun el alcalde Sayegh, El Hatillo
es el municipio mas seguro del pais,
de referencia en la salud a nivel na-
cional, con modelo educativo excep-
cional, con un terminal de pasajeros
nuevo, asi como el boulevard.

Dijo que pronto se iniciara la construc-
cion del gran mercado municipal, el
gran parque de interconexion La La-

Alcaldia El Hatillo @alcaldiaelhatillo_

gunita-La Unidn y se seguira atacan-
do el problema del agua.

En el trasporte se cred el MotoBus
El Hatillo: una alternativa que mejora
la movilidad y dignifica a los vecinos
de las zonas rurales.

EL HATILLO, UN MUNICIPIO PROMETEDOR
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REACTIVADO EL CAPITULO

FIABCI

VENEZUELA

FIABCI

INTERNATIONAL REAL ESTATE FEDERATION

os complace informarles

la reactivacion del capitulo

FIABCI Venezuela a través de

nuevo tren ejecutivo. La Fe-
deracion Internacional de Profe-
siones Inmobiliarias tuvo su fun-
dacion en el pais por el afio de 1975.
El acto que se desarrollé en la sede
de la Camara Inmobiliaria de Vene-
zuela, estuvieron presentes el pre-
sidente del capitulo Venezuela Rober-
to Orta, el vicepresidente Pablo
Gonzalez, el secretario Fernando Di
Geronimo, el tesorero Jaime Aymerich,
asi como Marcel Carvallo, Tony Muci
(se comunicaron via streaming) y
Beatriz Yilo como directores.

FIABCI Venezuela buscara proyectar
al pais en el escenario econdémico in-
ternacional. Para ello se preparo una
comitiva que representara a la na-
cién en el 73° Congreso Mundial In-
mobiliario FIABCI, que esta pautado
a celebrarse entre el 5 al 9 de junio
en la ciudad de Miami, Florida.

Los beneficios de afiliarse como pais
miembro a FIABCI, incluyen la par-
ticipacion en la toma de decisiones
de la organizacion a nivel global, ac-
ceso a redes internacionales de pro-
fesionales inmobiliarios, intercambio
de buenas practicas y oportunidades
de colaboracion en proyectos inter-
nacionales. Ademas, la afiliacion
brinda visibilidad y prestigio a nivel
nacional e internacional.

Por otro lado, las ventajas de afiliarse
a FIABCI como broker o profesional
individual incluyen la posibilidad de
establecer contactos y desarrollar
relaciones comerciales con otros
miembros de la organizaciéon en
todo el mundo, acceso a informacion

y recursos exclusivos, participacion
en eventos y conferencias de la in-
dustria, y la oportunidad de adquirir
conocimientos y habilidades a través
de programas de capacitacion y cer-
tificacion.

Precisamente, en torno a los cono-
cimientos a que pueden acceder los
corredores venezolanos, en principio
deben estar inscritos en FIABCI, para
poder acceder a cursos de formacion
avalados por la UNESCO.

FIABCI tiene relaciones con diversas
universidades y centros educativos
en todo el mundo. Estos procesos
suelen establecerse a través de acuerdos
de colaboracién, programas educa-
tivos conjuntos y participacion en
conferencias y eventos académicos.

La colaboraciéon entre FIABCI y las
universidades se centra en promo-
ver la educacién y el intercambio de
conocimientos en el campo de la in-
dustria inmobiliaria. Algunas formas
en que FIABCI se relaciona con las
universidades incluyen:

Programas educativos conjuntos:
FIABCI puede asociarse con univer-
sidades para desarrollar programas
de estudios especializados en bienes
raices, ofreciendo capacitacion y
conocimientos especificos para fu-
turos profesionales de la industria.
Conferencias y eventos: FIABCI or-
ganiza y participa en conferencias y
eventos en los que se invita a exper-
tos académicos y profesionales de la
industria inmobiliaria. Estos eventos
brindan una plataforma para el inter-
cambio de ideas y conocimientos en-
tre FIABCI y las universidades.
Investigacion y publicaciones con-
juntas: FIABCI puede colaborar con
universidades en proyectos de inves-
tigacion relacionados con el desa-
rrollo urbano, la sostenibilidad y
otros temas relevantes. Esto puede
incluir la publicacion de estudios y
documentos conjuntos.

Programas de becas y premios: FIA-
BCI puede establecer programas de
becas y premios en colaboracién con
universidades para reconocer y apo-

ALGUNAS ESTADISTIC,

En esta oportunidad presentamos el
comportamiento de la OFERTA PUBLICA
INMOBILIARIA para la ciudad de Caracas,
correspondien- te al primer trimestre del

2023 (enero—marzo).
Las fuentes consultadas fueron los portales
digitales especializados:
Century 21, Remax y Rent A House.

Fuente: Oferta Publica del Mercado Inmobiliario de Caracas
Procesamiento y Analisis: Urb. Rostyn Rivero / Ing. Rosalinda Bruzual
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OFICINAS EN VENTA

yar a estudiantes destacados en el
campo de los bienes raices.

Estas colaboraciones entre FIABCI y
las universidades tienen como ob-
jetivo fortalecer la conexion entre la
academia y la industria inmobiliaria,
fomentar el intercambio de conoci-
mientos y promover practicas sos-
tenibles y éticas en el sector.

A manera de ejemplo: La NAR, Na-
tional Real Estate Asociation, por sus
siglas en inglés, otorga el Certificado
de Licenciado en las Artes Inmobi-
liarias que compone todo tipo de ne-
gocios:

Finanzas avaladas por Inmuebles,
Hipotecas protegidas por Inmuebles,
Inversiones de Inmuebles, Fideico-
misos sobre Inmuebles, Seguros so-
bre Inmuebles, Intercambio de In-

muebles (llamados permutas), Pa-
gos de deudas con Inmuebles. Todo
esto protegido por las Leyes Na-
cionales de EEUU.

En Europa funciona de la misma
manera.

En Republica Dominicana, no se
hace un negocio inmobiliario si no
es avalado por un profesional inmo-
biliario.

Los castillos, por ejemplo, son la
reina de la corona inmobiliaria. Todo
el mundo los busca por su valor.

Los intercambios inmobiliarios gene-
ran un PIB bien considerable para
los paises. Ademas de impuestos
nacionales e internacionales nada
despreciables.

En fin, Inmueble = Educacién =
Desarrollos = Progreso.

LA ETICA: EL MAYOR RECURSO DEL PROFESIONAL INMOBILIARIO

aul Sdnico es uno de los Coor-

dinadores Nacionales de Corre-

dores de Inmuebles de Vene-
zuela, COIV. Sunico comento para la
Voz Inmobiliaria que este grupo esta
conformado por apréoximadamente
750 asesores. Divididos entre fran-
quiciados, asesores Independientes,
dueios de inmobiliarias e incluso ase-
sores asociados a una franquicia.

Para el especialista, La Etica es el
mayor recurso que mueve a esta
plataforma en su dia a dia en las
operaciones del mercado nacional,
desde sus afios de fundacion.
“Dentro de sus valores existe el res-
peto, la confianza, la solidaridad, el
compromiso, la honestidad, el cum-
plimiento, la eficiencia y la responsa-
bilidad”, indicé el vocero del COIV.
El coordinador del COIV reflexiono

en torno al cambiante mundo in-
mobiliario y el norte que persigue
la organizacion que integra, el cual
sintetizé como, “hacer negocios
de manera segura y confiable, para
brindar un mejor servicio a los clien-
tes”.

En torno a la formacion y superacion
del profesional que trabaja y se agru-
pa en el COlV, el aprendizaje cumple
un papel vital. Premisa que figura en
los estatutos de la organizacion. En
este sentido, se motiva a asistir a los
foros, talleres o cursos inmobilia-
rios para elevar el nivel del agremia-
do en busqueda de la excelencia en
el ejercicio de sus funciones.

Saul Sunico hizo extensiva la invita-
cion a asesores, corredores o agen-
tes inmobiliarios a unirse al COIV.
Sunico destacé la estrecha relacién
del COIV con las Camara Inmobilia-

ria de Venezuela y la Camara Inmo-
biliaria Metropolitana, “de hecho el
excoordinador JeslUs Raad, fue vi-
cepresidente de la CIM, ejerciendo
una funciéon impecable donde dejo
un legado bien interesante para to-
dos nosotros los inmobiliarios”.

Para culminar Saul Sinico destacé
que entre las metas alcanzadas esta
el hecho de continuar con los en-
cuentros presenciales mes a mes.
Esto les ha permitido el interés de
muchos asesores en pertenecer a
esa organizacion.

Saul Sunico
Coordinador
Nacional de
Corredores de
Inmuebles de
Venezuela, COIV
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Av. Eugenio Mendoza, Edificio
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